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lhr Erfolgsrezept:
WeitBlick als Wiederanlage

Gerade Kundinnen und Kunden, deren private Altersvorsorge demnachst aus-
l[duft, bieten groRes Potenzial flr einen Neuabschluss. Denn: Es gibt verschiede-
ne Phasen des Ruhestands — mit unterschiedlichen finanziellen Anforderungen:

e ZuBeginnist der Geldbedarf relativ hoch, der Ruhestand
wird aktiv angegangen.

WeitBlick ist das perfekte Instrument zur finanziellen
Ausgestaltung des Ruhestands, denn WeitBlick passt

sich den verschiedenen Phasen optimal an. Ein Argument,
das viele Uberzeugt.

* Nach einigen Jahren kann der Bedarf sinken, Menschen im
Ruhestand ziehen sich beispielsweise wegen persdnlicher
Immobilitdt ins Private zurck.

« SchlieRlich kann der Bedarf noch einmal steigen, etwa
wenn fremde Hilfe aufgrund von Pflegebeddrftigkeit
notwendig wird.

So machen Sie das Potenzial nutzbar:
Jeder ablaufende Vertrag in Ihrem Bestand ist potenzielles Neugeschaft.

1. Gehen Sie Ihren Bestand durch. 3. Erldutern Sie interessierten Kundinnen und Kunden

2. Schreiben Sie Ihre Kundinnen und Kunden an — mit dem
Anschreiben ,WeitBlick als Wiederanlage”. Zumal
sich gerade viele lhrer Standard Life Kundinnen und
Kunden Gber attraktive Ablaufleistungen freuen kon-
nen. Das schafft Gesprachsbereitschaft und Vertrauen.
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das Thema Ruhestandsplanung mit dem Chart ,,Ruhe-
standsplanung”.

4. Stellen Sie WeitBlick vor, insbesondere die Chance,
Steuern zu sparen und die Vermogensibertragung
ohne Testament zu l6sen. Informationen zu WeitBlick
finden Sie unter standardlife.de/vertriebspartner-
weitblick

5. Nutzen Sie die Moglichkeit in unserem Extranet, die
verschiedenen Phasen des Ruhestands zu simulieren
und einen detaillierten Auszahlungsplan aufzustellen.
Waéhlen Sie dazu einfach in Ihrem WeitBlick Angebot im
Men rechts die Funktion ,Simulation flexibler Zahlun-
gen”. Das Extranet finden Sie unter bs.standardlife.de

6. Undvergessen Sie nicht: Kapital ist meist in WeitBlick
besser aufgehoben als auf dem Tagesgeldkonto oder im
Fondsdepot.

Starten Sie jetzt durch. Sie haben das Potenzial - gehen Sie es an!

Sollten Sie Fragen haben oder Unterstitzung bendétigen, sprechen Sie uns an. Wir sind fir Sie und Ihre Kundschaft da.
Alle Unterlagen zu diesem und weiteren Erfolgsrezepten finden Sie unter standardlife.de/erfolgsrezepte

Wir mochten Menschen jeden Geschlechts gleichermaBen ansprechen und wéhlen daher neutrale Schreibweisen, wo es uns méglich ist. Jedoch bitten wir um
Verstandnis, dass wir teilweise dem Lesefluss zuliebe nur die bindre oder auch nur die mannliche Schreibweise verwenden.
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