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Losungen tir jede Lebensphase

Ob Vermégensaufbau oder verwendung: Standard life hat fir beide Phasen mit Maxxellence Invest

und WeitBlick passende Produkikonzepte parat - Steuervorteile inklusive

DIE JUNGSTE ZINSENTSCHEIDUNG der
Europédischen Zentralbank (EZB) hat es
wieder einmal bestdtigt: Mit fest verzins-
ten Anlageprodukten kommen Sparer, die
privat fiirs Alter vorsorgen wollen, nicht
voran, da sie einfach zu wenig Rendite
abwerfen. Die Folge: Der Zinseszinseffekt,
der sich vor allem bei einer langfristigen
Geldanlage auszahlt, kann seine Wirkung
kaum entfalten. An passend zum Risi-
koprofil ausgewédhlten Investmentfonds
fiir den Vermogensaufbau fiihrt somit
auch weiterhin kein Weg vorbei - sei es
iiber Fondspolicen oder Fondssparpldne.
Fondspolicen miissen dabei den Vergleich

mit Fondssparpldnen nicht scheuen und
bieten sich fiir den Vermogensaufbau dank
sehr guter Fondsauswahl an Die Anleger
konnen flexibel auf verdnderte finan-
zielle Bediirfnisse oder Marktereignisse
reagieren und ihre Investments jederzeit
problemlos anpassen. Zusétzlich punkten
Fondspolicen mit Steuervorteilen. Zu den
Anbietern solcher Produktlosungen mit
vielen Wahlmdéglichkeiten gehort auch
Standard Life Deutschland: ,Mit Maxxel-
lence Invest richten wir uns an Sparer, die
uber ratierliche Einzahlungen oder die
Einmalanlage sowohl von der Flexibilitat
einer Fondsanlage als auch von den Steu-

Text: Claudia Lindenberg

ervorteilen profitieren wollen, die eine
Policenldsung bietet”, erldutert Christian
Nuschele, Leiter Vertrieb und Marketing
bei Standard Life Deutschland.

Und Maxxellence Invest bietet hohe
Flexibilitat. Bei Bedarf konnen Kunden
jederzeit Beitragsanpassungen vorneh-
men — von der Aufstockung der Beitra-
ge iiber individuelle Zuzahlungen und
Entnahmen bis hin zur Freistellung.
Hinzu kommt, dass Kunden auch die
Moglichkeit haben, die Zusammenset-
zung ihres Portfolios flexibel anzupassen —
ohne, dass Abgeltungssteuer fallig wird.
Als weiteren Pluspunkt nennt Nuschele die

Bespielrechnung: So lassen sich Fondspolicen sinnvoll fir Vermégensaufbau und -verwendung nutzen

Vermégensaufbau: Maxxellence Invest

Entscheidet sich ein Kunde fur den Aufbau eines gemanagten Portfolios aus der MyFolio SLI Managed-Produkireihe und zahlt er

iber 25 Jahre monatlich 200 Euro ein, ergeben sich je nach gewdhltem Risikoprofil hochgerechnet folgende Betrage:

& Durchschnitt

Maximal
zu erwartendes 158.290 Euro
Kapital 125.229 Euro 143.960 Euro

PO 105.024 Euro

92.541 Euro N . .

B £9.105 Euro 2 74.242 Euro = 80.677 Euro —— 85.256 Euro <+ 87.827 Euro

Minimal 51.724 Euro 51.953 Euro 51.049 Euro 49.277 Euro 47.318 Euro
zu erwartendes
Kapital Risikotyp 1 Risikotyp 2 Risikotyp 3 Risikotyp 4 Risikotyp 5

Defensiv Substanz Balance Chance Chance Plus

Vermégensverwendung: WeitBlick

Legt ein Kunde 150.000 Euro tber 15 Jahre in einem gemanagten Portfolio der MyFolio SLI Managed-Produkifamilie,

ergeben sich je nach gewdhltem Risikoprofil hochgerechnet folgende Befrage:

407.345 Euro

Maximal 368.491 Euro
axima 320.961 Euro
zu erwartendes
Kapital 265.815 Euro
231.744 Euro ._ l
n 172.236 E .- 185.758 Euro 203.020 Euro 214.968 Euro 221.854 Euro
o uro M
M"‘i"‘t"'d 126.527 Euro 126.105 Euro 124.830 Euro 120.385 Euro 114.950 Euro
zu erwartendes
Kapital Risikotyp 1 Risikotyp 2 Risikotyp 3 Risikotyp 4 Risikotyp 5
Defensiv Substanz Balance Chance Chance Plus

Quelle: Standard Life, Berechnungen auf Basis diverser Simulationen, die auf Vergangenheitswerten des Kapitalmarkis sowie Zukunfisprognosen von Moody's Analytics beruhen. Stand 30. Juni 2019

06  DAS INVESTMENT EXTRA

breite Fondspalette, aus der Maxxellence
Invest-Kunden wihlen konnen: ,Unser
Angebot umfasst mehr als 120 Fonds. Das
macht es jedem Anleger moglich, ein zu
seinen Bediirfnissen passendendes Port-
folio zusammenzustellen.” Dabei haben
sie die Wahl aus namhaften Fonds renom-
mierter Gesellschaften wie zum Beispiel
Schroders und Franklin Templeton sowie
Fonds von Aberdeen Standard Investments
(ASI) — darunter dem Klassiker Global
Absolute Return Strategies (GARS). Auf
Wunsch konnen Kunden die Portfoliozu-
sammenstellung auch Profis tiberlassen —
die MyFolio-Produktfamilien werden risi-
kobasiert gemanagt und bewegen sich in
Kklar definierten Volatilitatskorridoren mit
entsprechende Renditen (siehe Grafik).

MIT WEITBLICK VERMOGEN UBERTRAGEN
Auf diese umfassenden Wahlmaoglichkei-
ten hinsichtlich der Zusammensetzung des
Portfolios kénnen auch Kunden zurtick-
greifen, die sich fiir das Schwesterprodukt
WeitBlick entscheiden: ,Diese Policenlo-

Fir jede
Lebensphase:
Zuversichiliche
Best Ager. Sie
haben den
Vermogensaufbau
héaufig schon
abgeschlossen.
Diese Kunden
bilden die
Zielgruppe der
WeitBlick”-Police

sung bieten wir ab einem Einmalbeitrag
von 25.000 Euro an. Sie ist auf Kunden zu-
geschnitten, die den Vermdgensaufbau be-
reits weitgehend abgeschlossen haben und
sich nun mit der Frage befassen, wie sie das
angesparte Kapital verwenden mochten.
Ebenso wie Maxxellence Invest ermoglicht
Weitblick flexible Einzahlungsmaoglichkei-
ten — und dariiber hinaus die Einrichtung
eines automatischen Auszahlplans nach
dem individuellen Wunsch des Kunden*,
so der Vertriebschef von Standard Life
Deutschland. So kénnen beispielsweise
die automatische Auszahlung in monat-
lichen Raten vereinbart werden, um die
Rente aufzustocken. Eine Anderung ist
jederzeit moglich, zudem kénnen Kunden
zweimal jahrlich aulerplanméflig Kapital
entnehmen. ,Sicherheitsorientierten Kun-
den bieten wir mit dem Startmanagement
die Moglichkeit, die Anlagesumme tiber
einen Zeitraum von bis zu drei Jahren
einzuzahlen. Wahlweise kann spéter auch
das Ablaufmanagement genutzt werden”,
erldutert Nuschele.

Da die Zielgruppe der Generation
50Plus vielfach — auch aus steuerlichen
Griinden - Schenkungen an Angehorige in
Betracht zieht, bietet Standard Life bei der
WeitBlick-Police die ,Familien-Option”
an. Sie ermoglicht die Aufnahme eines
zweiten Versicherungsnehmers und einer
zweiten versicherten Person. Der Charme
dieser Option: Die Kontrolle iiber das Ver-
mogen bleibt erhalten und es konnen
beispielsweise bis zu 400.000 Euro auf
Kinder und bis zu 200.000 Euro auf Enkel
iUibertragen werden. Sollten die Kinder
nicht mehr leben, erhalten Enkelkinder
ebenfalls bis zu 400.000 Euro steuerfrei.
»Unsere Erfahrung zeigt, dass viele Kun-
den sich fiir eine Kombination aus Famili-
en-Option und Auszahlplan entscheiden”,
restimiert Nuschele. Seiner Einschdtzung
nach eignet sich die WeitBlick-Police ideal
dafiir, Vermogen zwischen den Genera-
tionen weiterzugeben und gleichzeitig
die Hinterbliebenen abzusichern — und
das ohne Gesundheitspriifung, falls die
Beitrage unter 2,5 Millionen Euro liegen. il
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