ADVERTORIAL | ANZEIGE

Standard Life Versicherung
Warum sich eine Fondspolice nicht vor
einem Fondssparplan verstecken muss...

.Ich kaufe keine Fondspolicen — die sind mir zu teuer, zu kompliziert und intransparent. Da zahle ich doch
lieber in einen Fondssparplan ein.” Satze oder besser gesagt Vorurteile wie diese haben Sie als Berater mit
Sicherheit schon hdufiger gehért. In den vergangenen Jahren hat sich aber der Fondspolicen-Markt enorm
weiterentwickelt und Fondspolicen wie , ParkAllee” oder ,, WeitBlick” von Standard Life sind die passende
Lésung im Bereich der Finanz- und Ruhestandsplanung.

Warum ist das der Fall? Fondspolicen bieten den Kunden
inzwischen attraktive Kapitalanlagemdglichkeiten, die sehr
gute Ertrage erwirtschaften und den Vergleich mit einem
Fondssparplan nicht scheuen missen. SchlieB3lich sind die be-
kannten Publikumsfonds auch in Fondspolicen verfligbar. Nur
Besitzer von Fondspolicen kénnen ihr angespartes Kapital
verrenten, sich dieses also monatlich in gleichbleibenden Be-
trégen oder nach einem flexiblen Plan als Teilentnahmen und
regelmalBige Beitrdge auszahlen lassen. Die Absicherung des
Langlebigkeits- oder auch ,Es-ist-noch-viel-Leben-aber-kein-
Geld-mehr-da-Risikos” bei Rentenversicherungen und die
des Todesfalles bei Lebensversicherungen sind ohne Zweifel
zentrale Vorteile eines Versicherungsproduktes gegenliber
eines Fondssparplans. Auch in Sachen Flexibilitdt muss sich
eine Fondspolice nicht vor einem Fondssparplan verstecken.

WeitBlick macht mehr fir die Zukunft
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Das gilt sowohl fiir regelmaBige Ein- oder Auszahlungen als
auch fur die Anpassung des Investments. Der Vorteil einer
Fondspolice ist dabei, dass beim Shiften oder Switchen kei-
ne Steuer anféllt. Auch die Zins- und Dividendenertrage so-
wie die Kursgewinne mussen wahrend der Vertragslaufzeit
in der Police nicht versteuert werden. Beim Fondsparplan
fallen moglicherweise Kosten beim Kauf des Fonds (Aus-
gabeaufschlag, auch wenn diese heute verhandelbar sind)
sowie jahrliche Fondsmanagement- und Depotgebihren
an. Bei der Fondspolice miissen von den monatlichen Spar-
beitragen Abschluss-, Verwaltungs- und Risikokosten fir

den Versicherungsmantel abgezogen werden. Fondspoli-
cen sind in der Regel etwas teurer als Fondssparplane, ma-
chen das aber Uber die Steuervorteile meist mehr als wett.
Sie spielen ihre Starken vor allem bei langfristigen Sparpro-
zessen und Geldanlagen aus. In Sachen Transparenz zeigt
die moderne Fondspolice keine Nachteile. Kunden werden
transparent sowohl tiber die Kostenbelastung als auch Gber
die Details des gewahlten Investments informiert.

Moderne Vermégensiibertragung und
rentable Alternative zum Sparkonto

Standard Life hat 2017 eine fondsgebundene Lebensversi-
cherung aufgelegt, die zusatzlich zu den genannten Vortei-
len der Fondspolice noch zusatzlich steueroptimierte Még-
lichkeiten zur Vermdégensibertragung bietet. , WeitBlick”
richtet sich an Kunden mit einem frei verfligbaren Vermo-
gen von 25.000 Euro bis fiinf Mio. Euro, das sie in Form
eines Einmalbeitrages anlegen méchten. Die Fondspolice
bietet Kunden die Chance, ihre Finanzen fir sich und ihre
Angehdrigen zu planen und gleichzeitig attraktive Renditen
bei kontrolliertem Risiko zu erzielen. Dank hoher Flexibilitat
ist Weitblick nicht nur eine moderne Ldsung fir die Vermo-
gensibertragung, sondern auch eine Alternative zu Spar-
konten.

Die Flexibilitdt zeigt sich besonders bei den verschiede-
nen Optionen von WeitBlick: Der automatische Auszah-
lungsplan bietet dem Kunden flexible Méglichkeiten zur
Kapitalverwendung. Er kann bestimmen, in welchen Ab-
stdnden er gerne regelmaBige Teilauszahlungen automa-
tisch Uberwiesen haben méchte — méglich ist dabei eine
monatliche, vierteljahrliche, halbjahrliche oder jahrliche
Auszahlung. Dadurch kénnen bereits vorhandene Renten-
zahlungen aus der gesetzlichen Rente, der privaten oder
betrieblichen Altersvorsorge planbar erganzt werden. Die
Hoéhe und Haufigkeit der Auszahlung ist bereits ab 100
Euro individuell wahlbar und jederzeit flexibel &dnderbar.
Dariiber hinaus kénnen Versicherungsnehmer mit Hilfe der
.Familien-Option" frihzeitig ihr Vermdgen zwischen den Ge-
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nerationen Ubertragen, indem sie ihren Vertrag auch mit
zwei Versicherungsnehmern und/oder zwei versicherten
Personen ausgestalten. Fir diese Vermdgensiibertragung
zu Lebzeiten sind weder notarielle Beurkundungen noch
spéatere testamentarische Aktualisierungen notwendig. Zu-
dem nutzen Versicherungsnehmer Freibetrage bei der Erb-
schafts- und Schenkungssteuer.

Risikobasiertes Fondsmanagement
erhoht Planbarkeit

Der Sparanteil des Einmalbeitrages bei WeitBlick (und még-
liche spatere Zuzahlungen) werden in Fonds investiert, die
der Versicherungsnehmer selbst auswahlt. Kunden kdnnen
zwischen mehr als 100 Fonds von renommierten Anbietern
und Investmentboutiquen wéhlen. Ein besonderer Fokus
liegt bei der Kapitalanlage auf Fonds von Aberdeen Standard
Investments, die auch in Zeiten niedriger Zinsen positive Er-
trége erwirtschaften und gleichzeitig das Risiko fur den
Kunden reduzieren kénnen. Dazu gehdren neben Absolute-
Return-Fonds besonders die Multi-Asset-Losungen der
MyFolio-Fondsfamilien. Die MyFolios legen breit diversifiziert
an und bewegen sich in klar vorgegebenen Volatilitatskorri-
doren. Sie sind in finf verschiedenen Risikoeinstufungen von
.defensiv” bis ,sehr chancenorientiert” verfligbar und bieten

so fur Kunden unterschiedlichster Risikoneigung die passen-

de Lésung. Der Berater kann gemeinsam mit seinem Kunden
die individuelle Risikoneigung ermitteln und ihm dann den
entsprechenden MyFolio-Fonds empfehlen. Der Kunde weil3
dann genau, in welchem Schwankungsbereich sich sein Fonds
bewegen wird und kann sich sicher sein, dass Standard Life
fur ihn die dem Risikoprofil entsprechende Rendite erwirt-
schaften wird. Dies erhoht die Planbarkeit fir den Kunden.

Die moderne Fondspolice muss den Vergleich mit einem Di-
rektinvestments auf keinen Fall scheuen. Mit der Kombination
aus flexiblem Auszahlungsplan, steueroptimierter Vermégens-
Ubertragung, hoher Flexibilitdt und risikobasierter Kapitalanla-
ge bietet ,WeitBlick” eine sehr interessante Lésung, die spe-
ziell auf die Bedurfnisse der Zielgruppe 50plus zugeschnitten
ist, sich deutlich von anderen Angeboten abhebt und dem Be-
rater dadurch einen sehr guten Zugang zu dieser attraktiven
Zielgruppe bietet.
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