
Ihr Partner für die 
Ruhestandsplanung

Wie Finanzberaterinnen und -berater von der  
Zusammenarbeit mit Standard Life profitieren
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Haftungsausschluss:
Standard Life achtet mit aller angemessenen 
Sorgfalt darauf, dass die Informationen zum 
Zeitpunkt der Erstellung fehlerfrei und aktuell 
sind sowie gesetzlichen Erfordernissen und 
Regularien entsprechen. Trotzdem können Fehler 
oder Auslassungen aufgrund von Umständen,  
die außerhalb unserer Kontrolle liegen, auftreten. 
Es wird keine Haftung übernommen.

Keine Anlageberatung:
Kein Bestandteil stellt in irgendeiner Weise eine 
Finanz-, Anlage- oder andere Form der professio-
nellen Beratung dar. Sollten Sie finanzielle  
oder andere professionelle Beratung benötigen, 
wenden Sie sich bitte an Ihren Finanzberater  
oder andere professionelle Berater. Weitere 
Informationen zu einzelnen Fonds oder zu den 
genannten Produkten erhalten Sie in den jeweili- 
gen Angebotsunterlagen oder im jeweiligen 
Verkaufsprospekt.

Wir möchten Menschen jeden Geschlechts 
gleichermaßen ansprechen und wählen daher 
neutrale Schreibweisen, wo es uns möglich ist. 
Jedoch bitten wir um Verständnis, dass wir  
teilweise dem Lesefluss zuliebe nur die binäre 
oder auch nur die männliche Schreibweise 
verwenden. 

Wir freuen uns auf Sie
Telefon 0800 2214747 (kostenfrei) 

standardlife.de
Wir sind montags bis freitags von 9:00 bis 17:00 Uhr  
für Sie da.
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WeitBlick

ParkAllee

Maxxellence Invest & Maxxellence Invest Basisvorsorge

Altersvorsorge Ruhestandsplanung

FREELAXSOFORT & FREELAXSOFORT Basisvorsorge
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Kapitalaufbau
Kapitalverwendung

Werden Sie Teil einer starken Gruppe

Finanzielle Weitsicht für den Weg in den Ruhestand

Gute Beratung verdient starke Partner. Standard Life unterstützt selbständige Finanzberaterinnen 
und -berater mit zeitgemäßen Versicherungs- und Anlageprodukten inklusive hochwertiger Fonds 
und persönlichem Service. Unsere Angebote verbinden Renditeorientierung, Flexibilität und  
steuerliche Vorteile – für den Vermögensaufbau, die Ruhestandsplanung sowie für das Vererben 
und Verschenken.

Was uns wichtig ist: eine Zusammenarbeit auf Augenhöhe. Wir stärken Ihren Beratungserfolg,  
bieten klare Strukturen und setzen seit jeher auf verantwortungsvolle Finanzberatung. Gemeinsam 
schaffen wir Lösungen, die Kundinnen und Kunden langfristig überzeugen.

Standard Life Deutschland und Österreich gehören zur  
Standard Life International DAC in Dublin mit fast 200 Jahren 
Erfahrung im Versicherungsgeschäft und sind in Deutschland 
bereits seit 1996 erfolgreich tätig. Gemeinsam mit unserer 
Muttergesellschaft, der Phoenix Group, zählen wir zu den 

großen Lebensversicherern Europas. Die Phoenix Group 
verwaltet ein Vermögen von über 350 Mrd. Euro und wird  
von Fitch mit einem AA–Rating bewertet. Mehr als 500.000 
Versicherte in Deutschland und Österreich vertrauen auf 
unsere Stärke, Erfahrung und finanzielle Solidität.

Kompetenz, Service und Mehrwert rund um die 
Ruhestandsplanung

Unsere Produkte im Überblick

Standard Life steht für fundierte Expertise in Altersvorsorge, 
Vermögensaufbau und Ruhestandsplanung. Besonderen  
Wert legen wir auf eine strukturierte Begleitung der späteren 
Lebensphasen – vom finanziellen Countdown zur Rente über 

die aktive Zeit im Ruhestand bis hin zur Genussphase. Unsere 
fondsgebundenen Lösungen unterstützen eine langfristige, 
flexible und chancenorientierte Planung.

Maxxellence Invest, ParkAllee und WeitBlick bieten Zugang  
zu einer breiten Fondsauswahl renommierter Anbieter und zu 
Clean Share Classes, deren Kostenvorteile üblicherweise nur 

institutionellen Anlegern vorbehalten sind. FREELAXSOFORT 

sichert eine voll garantierte, lebenslange Rente mit optionaler 
Dynamik.

Qualifizierte Ansprechpartner

Unsere Consultants verfügen über 
fundierte Ausbildung und Expertise, 
unter anderem aus Betriebswirt-
schaft, Versicherungswesen, Ruhe-
standsplanung, Steuerberatung und 
nachhaltiger Geldanlage. Sie stehen 
Ihnen persönlich und kompetent  
zur Seite.

Für eine zielführende Kundenbera-
tung erhalten Sie regelmäßige  
Impulse: Brancheninfos, Vertriebs-
tipps und Webinare mit IDD-Lernzeit. 
So bleiben Sie fachlich und regulato-
risch stets auf dem aktuellen Stand.

Darüber hinaus stellen wir Ihnen 
umfangreiche, praxisnahe Materialien 
zur Verfügung. 

Als Geschäftspartnerin oder -partner 
profitieren Sie von persönlicher Betreuung, 
qualifizierter Weiterbildung, wirkungsvoller 

Marketingunterstützung und attraktiven 
Vergütungsmodellen.

Unser vielfältiges Fondsuniversum

Eine Auswahl unserer Investments

SL Global Index Funds: unser passives  
Multi-Asset-Angebot
Gemeinsam mit Vanguard haben wir fünf passiv gemanagte 
Portfolios entwickelt, die weltweit diversifiziert in Aktien- und 
Anleihenindizes investieren. Die Konditionen sind besonders 
attraktiv: Die laufenden Kosten (TER) betragen lediglich  
0,15 % p. a. und eignen sich damit ideal als breit gestreutes 
Basisinvestment.

Die MyFolios:  
passende Lösungen für jeden Anlegertyp
Mit der MyFolio-Fondsfamilie bieten wir aktiv und passiv 
gemanagte Portfolios in fünf Risikoprofilen: Defensiv, Subs-
tanz, Balance, Chance und ChancePlus. Die Fonds sind exklusiv 
in unseren Produkten Maxxellence Invest, ParkAllee und 
WeitBlick verfügbar und werden von unserem langjährigen 
Partner Aberdeen Investments in Edinburgh verwaltet.

Ihr nächster Schritt: 
Lassen Sie uns 

persönlich starten

Standard Life unterstützt Sie dabei, Potenziale auszuschöpfen und Kundinnen und Kunden 
bestmöglich zu begleiten. Drei Mehrwerte stehen im Mittelpunkt:

Buchen Sie hier Ihr  
persönliches  

Willkommens-Webinar  
und registrieren  

Sie sich.

Ruhestandsplanung auf Augenhöhe

Mit mehr als 100 Fonds haben Sie in jedem Gespräch die 
passende fondsgebundene Lösung zur Hand – abgestimmt  
auf Renditeziel, Risikoneigung und Anlagehorizont Ihrer 
Kundinnen und Kunden.

Zum Beispiel:

•	 Ruhestandskompass

•	 Ruhestandsplaner

•	 Toolkit segmentiert nach Alters-
gruppen für Ihre erfolgreiche 
Ruhestandsberatung

•	 klare Argumentationshilfen

•	 strukturierte Checklisten

Know-how-Vermittlung und Service


