
Ihr Erfolgsrezept: Die Open-Market-Option

Ihr Erfolgsrezept: 
Die Open-Market-Option
Sichern Sie Ihren Kunden eine der besten garantierten  
Renten am Markt! 
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* Die Open-Market-Option wird in den Allgemeinen Versicherungsbedingungen (AVB) geregelt und setzt die Zustimmung des aktuellen Anbieters in den AVB 
sowie von Standard Life als neuen Versicherer voraus. 
 
Wir möchten Menschen jeden Geschlechts gleichermaßen ansprechen und wählen daher neutrale Schreibweisen, wo es uns möglich ist. Jedoch bitten wir um 
Verständnis, dass wir teilweise dem Lesefluss zuliebe nur die binäre oder auch nur die männliche Schreibweise verwenden. 

So machen Sie das  
Potenzial nutzbar:

Jeder Basisrentenvertrag in Ihrem 
Bestand ist potenzielles Neugeschäft.

1.	 Gehen Sie Ihren Bestand durch.

2.	 Wecken Sie das Interesse Ihrer Kunden mit dem 
„Musteranschreiben Open-Market-Option“. *

3.	 Stellen Sie Interessenten das Angebot und den 
Ablauf der Übertragung im Detail vor – mit dem 
Einseiter „Open-Market-Option“.  

4.	 Argumentieren Sie mit der steuerneutralen Über-
tragung und dem „Morgen & Morgen Chart“ zum 
aktuell besten Rentenzins am Markt. 

5.	 Wir unterstützen Sie gerne bei der weiteren 
Beratung mit umfangreichem Infomaterial.  
Sprechen Sie uns an: https://www.standardlife.de/
fuer-vertriebspartner/unsere-sales-consultants- 
ihre-sparringspartner/

Machen Sie Abläuferinnen und Abläufern mit 
Basisrentenverträgen ein besonders attraktives 
Angebot: Mit der Open-Market-Option können 
Sie ihnen bei Standard Life jetzt nämlich eine der 
besten garantierten Renten am Markt sichern. 
 
Das angesparte Guthaben wird dafür einfach 
und steuerunschädlich zum Rentenbeginn vom 
aktuellen Versicherer auf einen Basisrentenver-
trag bei Standard Life übertragen. Dabei bleibt 
der volle Wert der Altersvorsorge erhalten.  
 
Prüfen Sie also, ob die Rentenhöhe Ihrer  
Kundinnen und Kunden sich wie gewünscht 
entwickelt hat oder ob eine Übertragung zu 
einem Anbieter mit einem besseren Verren-
tungsangebot möglich ist.  
 
Es lohnt sich: Unser garantierter Rentenzins liegt 
bei 2,75 Prozent (freibleibend).
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