Standard Life nformationen

Checkliste Selektionskriterien im Bestand - VermdgensiUbertragung mit
WeitBlick

Eheleute
Erben und Schenken unkompliziert regein
Kunden mit Kindern
Kunden mit sehr hohem Vermdgen (Mdglichkeit Gber Schenkung Freibetrage zu nutzen)

Familienunternehmen

>

>

>

>

P ,Zerstrittene” Familien
» Heile Welt“-Kunden (Kunden mit hohem Sicherheitsbediirfnis)
» Kunden mit Immobilienbesitz

>

Steuerberater als Multiplikatoren (Networking)

Tipps zur Kundenansprache

» ,Familien-Option* fir vermdgende Kunden

Nachfolgeregelung fiir Firmenkunden (oder selbst fiir das Maklerunternehmen)
Verzogerte Vermdgensibertragung (z.B. spaterer Einschluss einer zweiten VN)

Steueroptimierung
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Erbschaftsvertrag
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