Herzlich willkommen zum heutigen Webinar

Standard Life: Ihr personliches Konzept fir erfolgreiche Finanzplanung

Ihr Referent: Christoff Spahl
»Zertifizierter Spezialist fur Ruhestandsplanung (FH)”

Moderation: Matthias Pend|
,Distribution Manager”
Sales Deutschland und Osterreich

Das Webinar beginnt um 10 Uhr

Falls Sie Schwierigkeiten beim Verbindungsaufbau haben, klicken Sie bitte in der Menuleiste auf
Kommunikation, Audioverbindung und wahlen eine der Optionen z.B. ,,mich anrufen* aus.

Bitte stellen Sie Ihre Fragen in den Chat. Ihr zustandiger Sales Consultant wird sich nach dem
Webinar mit Ihnen in Verbindung setzen.

Standard Life(

as Leben viel zu bieten hat
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Christoff Spahl

Geschaftsfihrer accaris consulting GmbH

+ Jahrgang 1963
+ Seit 1986:

Barakiel Unternehmensgruppe

Qualifikation:

» Zertifizierter Spezialist Ruhestandsplaner (FH)
+ Certified Estate Planer VEPD

+ Testamentsvollstrecker EBS

» Finanzfachanlagenfachmann § 34 f/h
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I Agenda

* Zielgruppe
« Zugang

* Leistung
 Strategie

* Plan

Wmmhmnnm ;
Kiel  Hamburg  Berlin S i
= accaris
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Positionierung: Zielgruppe festlegen!

Unternehmer ( Selbststandige)

+ ab. 45/50 Jahre

* (Ges.-) Geschaftsfuhrer
 ,Ehemalige” — 65-75 J.
Leitende Angestellte, Entscheider

« ab 45 Jahre

+ ,Ehemalige“ - 65-75 J. -..,1. wm w» e
| ,, W ““‘"""‘"‘

nu,t« /M -

Gemeinsamkeit: \ Py ’/2,.,,-,,“57,‘ [

* hohe Verantwortung
= wenig Zeit (Folge fur Beratung?!)
= Erfahrung mit Versicherungen, Banken, Immobilien etc.

= Vermoégen: Immobilien, bAV, Investment, Kapitalanlagen, Versicherungen (Anforderung an Kenntnisse des

Beraters) | | | | | "
dCcaris
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,Lebens“- Situation der Zielgruppe

I.d.R. viel Erfahrung (neg./pos.) mit
+ Banken

* Investment/Beteiligungen

*  Versicherungen

* Immobilien

+  Beratern! (Produktverkauf)

Sammelsurium von ,,spontan“ Finanzentscheidungen (Plan?) und in der Folge unkoordinierte

Anlagen, Versicherungen etc.

Ansprechpartner: Steuerberater und Banker, Freunde (durch regelm. Kontakt)

Problem der Zielgruppe:

+ Kein Uberblick, keine Strategie

» ungutes Gefuhl, jedoch wenig Zeit das Problem anzugehen P

» wenig Vertrauen in Berater /skeptisch "

* Weichen fur 3.Lebenabschnitt (Ruhestand) missen gestellt werden a Cca I'IS
consulting




I Herausforderung: Zugang!
Wo und wie hole 1ch diese Zielgruppe ab?

* Vertrauen

+ Kompetenz

+ Kunde muss erkennen, dass ich an der
Losung eines Problems interessiert bin und

nicht am Produktverkauf

v
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Vertrauen

I Herausforderung: Zugang!
Erster Anschein

v
-'EIEEH "_5 » Keine Versicherung

Geschiftsfih St
rar e Anders als andere

Christoff Spahl

Yermogensnachfolgeplaner AEPD, Ruhestondiplaner (FH)
uid Testamentzesdistrecker ERS

* Qualifikation (keine Versicherung, sondern

Ruhestandsplanung)

schellerdamm 18 - 21079 Hamburg
TEL 040539 331 20 | MAIL c.spahl@accaris.de
WEB https:/ferbenundvererben.de
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Herausforderung: Zugang!
Vertrauen & Kompetenz

Image aufbauen

SDZIALES | VERSICHERUNG

Ruhestandsplanung

Fehler kénnen nur selten korrigiert werden!
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Christoff Spah

[Daar Aybor | Sahrgang 19833 st
weil 37 Jahren als Berater und
Geschalteldner der accans
comayliing GreieH Latig. Er ish
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Extare Flannar und Testa-
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Business Schonll

weww accaris-Gadaulting Se
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Tel 040 61933120
L 1
Eine Ruheslandsplanung
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Zeitungsartikel platzieren:
*  Mehrwerte schaffen fur Mitglieder/Verbande
*  Mehrwerte schaffen fir Zeitung

* Anzeigenwerbung
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Herausforderung: Zugang!
Zugang zur Zilelgruppe

Mehrwerte schaffen
(Interesse von E&V)

Sie alle haben
schwerwiegende Fehler bei
ihrem Testament gemacht!

= Karteileichen aktivieren
= Immobilie in der Ruhestandsplanung

aus "Prominente Testamente”
Flick, Hannes, von Oertzen

Mehrwerte schaffen
(Interesse Steuerberater)

"Warum 70% aller Erbfille
im Streit enden!"

* Mandantenveranstaltung
» Steuerberater haben Interesse, dass
Mandant wissen, dass er das Thema
Uberblick gewinnen - Nachfo|ge“ besetzt
rechtzeitig handeln - " , .
Kooperation mit Rechtsanwalt/Notar

das Lebenswerk sichern!

Unter diesem Motto laden wir Sie
zu einem unterhaltsamen und

aufschlussreichem Vortrag zum i 1a:
Thema Ruhestandsplanung und WIChtI g ’
Vermiogensnachfolge ein. Ziel des I I
Reteenten i co I di Organisation abnehmen
Fallstricke und Folgen einer nicht d
vollstindig durchdachten
Nachfolgeplanung darzustellen. . Einladungskarten

(Flyeralarm) aCCaris

= Catering consulting




Herausforderung: Zugang!
Zugang zur Zilelgruppe

Netzwerken

Wo ist Zielgruppe zu finden?

Wirtschaftsvereinen
Clubs, Vereine
Organisation
Vortragen

Was machen Sie beruflich?

Der Elevator Pitch!
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FElevator Pitch: ,Kontaktgesprach im

Fahrstuhl®“
Wofur stehe 1ch?

I Zugang zur Zielgruppe:

,Welche Anspriiche stehen lhnen Propesterben”
zum Rentenbeginn zur Verfligung?* »r-robesterben

Wie werde ich wahrgenommen?

A\
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Die Leistung

Eine Kernleistung, die das Tor filr I

alles offnet!

Rente ist kein Renditethema, '
sondern ein Versicherungsthema F 3%
zur Absicherung lhrer 3
Langlebigkeit.

Inflation:

Wie stelle ich sicher, dass meine
[aufkraft in der Ruhestandsphase mit
der Inflation Schritt halt?

Mt steigender Inflation verliert ihr
Werméigen an Wert und verringert damit
ihre zukiinftige Kaufkraft, In den letzten
30 Jahren betrug die Inflation In
Deutschiand durchschnittdich 1.95% p.a.

Vermigen

Wie strukturiere ich mein Vermégen im
Ruhestand und welchen Teil meines
Vermdagens soll ich verrenten?
Entspricht Streuung und
Verwaltungsaufwand meines jetzigen
Vermiagens noch meinen Vorstellungen
in der Ruhestandsphase?

Ruhestandsplanung

)

Z accaris

daccaris

financial planning




Strategie:

I ,1ch habe mich fir die Ruhestandsbilanz
entschieden®“

,Viele von uns werden ca. 1/3 lhres Lebens im Ruhestand
verbringen. Wir sorgen durch Konsumverzicht flr diese Zeit mit
diversen Sparformen und Vermoégensaufbau vor.

Die Allerwenigsten wissen erstaunlicher Weise, was Ihnen zu
Beginn des wichtigsten Drittels zur Verfigung steht aus...

allen Sparformen und Anlagen, die zur Vorsorge gedacht
waren,

nach evtl. Steuerzahlung,

nach Berlcksichtigung von Inflation,

nach Krankenversicherungsbeitragen.

Diesen Status Quo stelle ich meinen Kunden zur
Verfiigung(gegen Honorar).

A\
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Die Leistung:

Werkehrswert | Eigentiimer / %-Anteil am
Vermdgensgegenstand Bilanz Darlehensnehmer | Bruttoverm.
Erbfallsimulat: amwa
A. Immobilien
Pr O b es t e rb en Erbengemeinschaft Mondgasse 7700 q.. 375.000 € | Jiirgen 11,91 %
Bauplatz NOmberg Liliental 648 gm 125.000 € gemeinsam 4,09 %
Bauplatz An der Schmiede 574 gm 109.000 € gemeinsam 3,46 %
4 Familienhaus Uetersener Sir. 480.000 € gemeinsam 15,25 %
4 Fam.-Haus Mustergasse 1 499.000 €  gemeinsam 15,85 %
Bertastr. 83 Baujahr 19635 230.000 € gemeinsam 7,30 %
Esselstr. 1 Baujahr 1970 220.000 € | Jurgen 6,99 %
EndreihenhausTomescher Weg 156 .. 250.000 € Hannelore 7,94 %
2 Fam.- Haus An der alten Bahn 113 ... 400.000 €  gemeinsam 12,71 %
Summe 2.692000¢€ 85,50 %
B. Kapitalvermégen
Sparkasse Sid Holstein Bar 200.000 € gemeinsam 6,35 %
VR Bank 49.000 Aktien 70.000 Gold 119.000 € gemeinsam 3,78 %
Summe 319.000 € 10,13 %
C. Versicherungen
Gesetzliche Rentenversicherung (Alters. . 46.597 €  Jurgen 1,48 %
Gesetzliche Rentenversicherung (Alters.|. 89.401 € Hannelore 2,84 %
Summe 135998 € 432 %
D. Forderungen
E. Nutzungs- u. Leistungsrechte
F. Produktivvermdgen
G. Sonstiges
PASSIVA
H. Verbindlichkeiten
4 Fam. Haus . 1070000000 72116 € gemeinsam
4 Fam. Haus Mustrr Str. 109 7 2x00000x 245 641 €  gemeinsam
Endreihenhaus Muster Weg 99.878 € gemeinsam
2 Fam_-Haus An der Bahn 158.002 € | gemeinsam
Summe 975.637 €
I. Nutzungs- und Leistungsauflagen
EIGENKAPITAL (Bilanz) 2.571.360 € ®
Eigenkapitalquote 81,70 % "
Fremdkapitalquote 18,29 %
consulting



WeitBlick

Sinnvoll Erben und Schenken mit
Lebensversicherungen

Inflationsschutz auch in der Rentenphase, durch Anlage in Fonds

A\
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Strategie
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I Der Plan

Ein neues Feld wird nicht von heute auf morgen erschlossen:

Jahr 1 Jahr 2 Jahr 3
Qualifikation Marketing Aktivitatenplanung
Ausbildung Internet Ziele
Spezialisierung Vortrage Profil scharfen

Image
Konzeptentwurf: Umsatzplanung

freitags ab 12.00 Uhr Ziele setzen
Zielgruppe, Leistung & z.B.

Zugang 2 Artikel
Kooperationen 4 Vortrage

o
accaris financial planning AG "
Kieler StraRe 147

22769 Hamburg dCCaris
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I Erste Schritte Ruhestandsplanung
Wie wir gestartet sind.

Demografie und Lebenserwartung

Lebenserwartung — Sterbetafeln bei Versicherungen

Kalkulation von Altersrenten stimmen allerdings nicht immer
mit der Realitat Uberein

Stellen Sie sich vor, es ist 1987. Was glauben Sie, wie viele von hunderttausend

65-jahrigen Mannern im Jahr 2007 das 85. Lebensjahrerreichen werden? J

v
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VERMOGEN VERERBEN

@ weitere Informationen @ weitere Informationen

HINTERBLIEBENE VOLLMACHTEN

Ihr Testamentsvollstrecker Mo. - Fr. &+49 (0) 40 53 93 31 20

z accaris

consulting

Motive Unsere Testamentsvollstreckung

Vielen Dank fur lhre Zeit! accaplrs
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Matthias Pendl
Distribution Manager

Zeit fur

\ErfaMgsaustausch

Standard Llfe

| das Leben



Standard Life(

Weil das Leben viel zu bieten hat



