Die (vergessenen) Vorteile
von (flexiblen) LVs/RVs in
der Finanz- und
Ruhestandsplanung

Mehr Nutzen fur den Kunden und
mehr Ertrag fur den Berater/MLP
am Beispiel der STL Weitblick

Thorsten Petrausch
MLP Bamberg

® MLP




® MLP
Zu meiner Person: Thorsten Petrausch (43)

bei MLP in Bamberg (GL: Jorg Bencker) seit 01.07.2001

Ausbildung:
2001: Diplom-Kaufmann in Bamberg,

2008: Finanzokonom (EBS) & Certified Financial
Planner in Oestrich-Winkel

European Financial Advisor / DIN geprufter privater
Finanzplaner (DIN ISO 22222)

Verheiratet, 2 Tochter

ca. 135 Stiicke Einmalbeitrage (ca. 3,9Mio. EUR
Einzahlungen) in den letzten 3 Jahren,

ca. 6Mio EUR Geldanlagebestand, >200Stiicke 2019



Ein paar Erkenntnisse der letzten Jahre

- Die Sparquote unserer Zielgruppenkunden im Alter
(ab 65) ist positiv oder wenigstens neutral (MLP
Schiffchen stimmt fur viele Kunden nicht!)

- Meine Kunden sind im Schnitt zu jung (45) - In den
USA / Wealth Management sind die Kunden im
Schnitt (60-65)

- Je alter die Kunden werden, umso vermogender
werden diese (Bsp: Maria G. (geb 1922))

- Je alter die Kunden umso einfacher sollte die Losung
sein und umso treuer sind die Kunden

- Emotionen (Behavioral Finance) mind. genauso
wichtig wie Performance — Empfehlung: Nudge
(Richard Thaler)

® MLP
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® MLP

Nudge

Improving Decisions about

Health, Wealth, and Happiness

Richard H. Thaler and Cass B. Sunstein

Revised and Expanded Edition



® MLP

Die (vergessenen) Vorteile von Lebens- und Rentenversicherungen

Problemfelder in der
Beratung

Losungsansatze mit
Hilfe von LVs/RVs

Ein paar Falle aus der
Praxis




® MLP
Problemfelder in der Beratung

Wertpapierinvestments

* Niedrigzinsumfeld/Kostendruck

* Werbungskosten nur beschrankt mit Gewinnen
verrechenbar (z.B. Depotgebuhr)

« Gewinn- und Verlustverrechnung
* Ausland. thesaur. Fonds / Steuerbescheinigung
* Investmentsteuerreformgesetz

» Stuckzinsen

» Komplexitat bei Kunden enorm hoch

> Aufwand bei Berater



® MLP
Kosteneffizienz wird immer wichtiger

Geldanlage:
2% Wertentwicklung minus 25% Steuer (0,5%) minus 1,4% Kosten

= 0,1% Rendite nach Kosten und Steuer

RV/LV:

2% Wertentwicklung abzgl. 1,4% Kosten (0,6%) minus 25% Steuer
(0,15%) => 0,45% Rendite nach Kosten und Steuer



® MLP
Zitat Olaf Scholz, Finanzminister

Danach gefragt, wie er sein Geld anlege, sagte Scholz:

“Damit beschaftige ich mich kaum, es liegt einfach auf dem
Sparbuch - trotz der niedrigen Zinsen.”



Beispiele

Weftpapier Abrechnung Verkauf

Hominals ‘Wertpaplarbszeichnung
Stick 0,136 CARMIGNAC PORTF.-CAPITAL PLUS
NAMENS-ANTEILE A EUR ACC O N.

51N [WHH]
LUD336084032 (ADMBAZ)

Handels-\Ausfihrungsplatz Aullerborslich (gemal Weisung)

Schlusstag 15.01.2019
Ausfiihrungskurs 1.132.81 EUR

Wertpapiemechnung Lageriand Luxemburg

Kurswert

Ermittlung steusrrelevante Ertrage

Verdullerungsgewinn bei Umstellung am 01.01.2012
Verdulerungsverlust

Akkumulierter ausschiittungsgleicher Ertrag (bis 31.12.2017)
Eingebuchte sonstige negative Kapitalertrage

Ausmachender Betrag

0,28 EUR
5,78 EUR
1.07 EUR
441 EUR

154,08 EUR

154,08 EUR

Den Gegenwert buchen wir mit Valuta 18.01.2018 zu Gunsten des Kontos 515671142

(IBAM DES2 6723 DD0DD 0515 6711 42), BLZ 67230000 (BIC MLPBDEG1 X X).

Die Wertpapiere entnehmen wir lhrem Depotkonto.

Steuwerliche Ausgleichrechnung
Vemrechnete sonstige negative Kapitalertrage
Berechnungsgrundlage fir die Kapitalerragsteuer

4.41- EUR
441 EUR

® MLP



® MLP
Beispiele

Nachrichtlich die Ubersicht Inrer Vermrechnungs- und Steuertopfsalden zum Zeitpunkt der Erstellung der Abrechnung.

Verdustverrechnungstopfe 2018 Berechnungsgrundlage
der gezahlten Steuemn
Euro Aktien Sonstige Sparer- anrachenbars Aktien und Sonstige
Pauschbetrag Quellensieusr
orher 0.00 0,00 0,00 0,00 20,49
Verkauf 0.00 4.41 0.00 0,00 0.00
Steuerausgleich 0.00 4.41- 0.00 0,00 4.41-
MNachher 0.00 0.00 0.0d 0,00 95,08
Beriicksichtigte Anschaffungsgeschafte (alle ermittelten Betrage in EUR)
Geschift Auftragsnr. Ausfiihr.tag Whr/5t. Nennwert/Stick AS-Kosten Erlas TEiI'::rEi' ant. Ergebnis
stellung
Kauf 3588888300 13.10.2017 Stiick 0.1360 158,58- 154,08 0,00 548- (D)

Summe aller Ertrige nach Differenzmethode und/oder Ersatzbemessungsgrundlage 5.48-

Schafft das Vertrauen und Transparenz ?

10



® MLP
Problemfeld Nachfolge

Zitat:

Wenn mal einer von uns beiden tot ist, dann ziehe ich nach Sylt!

11



® MLP

Nachfolgeplanung

Problemfelder in der Beratung

» Gewinn- und Verlustverrechnung « Kunden handeln nicht (mussen selbst aktiv
«  Werbungskosten nur beschrankt mit Gewinnen werden / kein Automatismus)
verrechenbar (z.B. Depotgebuhr) « Kosten durch Notar erschweren zusatzlich die
* Ausland. Thesaurierende Fonds Umsetzung
« Investmentsteuerreformgesetz « Zuordnung von Vermogensteilen (Depots) auf

gewunschte Personen schwierig (nur durch
Testament mdglich)

» Stiickzinsen

* Niedrigzinsumfeld/Kostendruck

> Nachfolgeplanung mehrheitlich nicht

» Komplexitat bei Kunden enorm hoch
vorhanden

> Aufwand bei Berater

12



Wer kennt die Familienstruktur seiner Kunden ?

Familien-Verbund

Die Klarung zu rechtlichen und finanziellen Abhangigkeiten und Verpflichtungen entlastet lhre Familie,
fiihrt zur Selbstbestimmung und schiitzt lhre Vermégenswerte.

Frau I:' Herr I:'

Alter:

Frau |:| Herr |:|

Alter:

Frau I:‘ Herr|:|

Alter:

Frau I:‘

Alter:

Herr I:'

Familidgre Abhédngigkeiten: z. B. Kinder und Eltem, Ehegatten untereinander.

Alter:

Alter:

Ehepartner Kundin/Kunde
Frau |:| Herr D Frau D Herr D Frau D Herr |:| Frau D Herr D
Alter: Alter: Alter: Alter:
Frau |:| Herr I:‘ Frau I:‘ Herr I:‘
Alter: Frau I:‘ Herr I:‘ Alter:
Frau I:' Herr I:' Frau I:‘ Herr I:'
! Alter:
Alter: / Frau D Herr D Frau D Herr D Alter:

Familidre Verpflichtungen: z. B. Pflege der Ehegatten, Kinder und Ettem. Unterhalt der Kinder und Ehegatten. Bestattungspflichten der Erben.

Rechtliche Vorsorge entlastet: Handlungsfahigkeit der Familie durch Vorsorgevolmacht, Betreuungsverfligung, Patientenverfigung, Sorgerechtsverfiigung, Testament.
Regelungen friihzeitig treffen: Bestattungsvorsorge, Testament, Vollmachten und Verfligungen, Plan flir Notverkéufe bei Liquiditatsbedarf.

Notfallmanagement-Tool: Notfall-Leitfaden, Notverkaufsplan, Notfallordner (Privat/Untemehmen)

® MLP

13



® MLP

Welche Losungsmoglichkeiten gibt es ?

Wertpapierinvestments Nachfolgeplanung

Ideal ware ein Mantel, der das ganze vereinfacht,
aber keine/kaum zusatzliche Kosten verursacht

Fur uns Berater ware es auch ideal durch diesen
Mantel, die mentale Hurde zu erhohen, Geld zu
entnehmen oder zu verlagern

> Planbare wiederkehrende Einnahmen mit
weniger Aufwand !

Wie kann ich Kunden helfen, die Nachfolge ohne
viel Aufwand zu regeln

- Giinstige Kosten
- Wenig mentaler Aufwand

- Flexibel der Lebenssituation anpassbar

Losung ggfs. nicht Optimum, aber wesentlich
besser als nichts tun!

14



® MLP

(vergessene) Vorteile von Lebens- und Rentenversicherungen

Keine laufende Besteuerung von Ertragen (Steuerstundung, Komplexitatsreduktion)

Besteuerung des Unterschiedsbetrags (ggfs. Halbeinkiinfteverfahren) — alle Kosten werden angerechnet!

Bezugsrechte (im Todesfall) kostenfrei, schnell und unkompliziert anderbar
» Auszahlung bei Leistungsfall schnell verfiigbar

Steuerfreie Todesfall-Leistung bzgl. der aufgelaufenen Kapitalertrage
Einfache Ubertragung durch Versicherungsnehmer-Wechsel méglich

Verteilung des VN-Anteils wahrend der Laufzeit ermdglicht schrittweise Schenkung

15



® MLP
Ein paar Falle aus meiner Beratungspraxis

(1) Das (altere) Ehepaar

(2) Das nicht verheiratete Paar (ggfs. auch mit gemeinsamen Kindern)
(3) Der Single

(4) Das Unternehmerpaar

(5) Die ,steuerfreie’ Altersvorsorge fiir die Kinder

16



Kundenfall 1

Das Ehepaar - lebenslange Reserve

(ahnlich Berliner Testament)

Beispiel: G und U (beide 65) haben ein nicht unerhebliches
Vermogen (Eigenheim, Ferienimmobilie in AUT, 2 vermietete
Eigentumswohnungen in Berlin, sowie die beiden
Immobilien in denen die Sohne wohnen, 5000EUR
lebenslange Rente und ca. 300.000EUR liquides Vermodgen.

Die Immobilien sollen die nachsten Jahre teilweise an die
Kinder Ubertragen/verkauft werden. Die Barmittel und das
Eigenheim soll im Falle eines Todes der uberlebende
Ehepartner erhalten. Die Kinder nur was daraus ubrig bleibt.

Ein Testament besteht im Moment noch nicht.

® MLP

Konstruktion bei STL Weitblick:

2VNs =2VPs =G. & U.

Bezugsrecht im Todesfall zu je 50% bei den S6hnen
Einzahlung: 100.000EUR (ggfs. noch Zuzahlungen)

» Der Vertrag dient als lebenslange Reserve flur das
Ehepaar (die mglw. nie angegriffen wird)

» Verstirbt einer der beiden, wird der andere alleiniger VN
und im Todesfall des zweiten wird der Vertrag fallig (alle
aufgelaufenen Ertrage steuerfrei)

17



Kundenfall 2

Das (kinderlose) Paar - ggfs. auch gleichgeschlechtlich

Beispiel: H (38) und G (33) leben ohne Trauschein
zusammen, die beiden Kinder sind 3 und 6Jahre alt. H
verdient gut (ca. 100TEUR p.a.), G arbeitet Teilzeit, H hat
neben seinen Depots und einem geerbtem und
unbelasteten Eigenheim noch ca. 30.000EUR liquide.

In seinem Todesfall geht G aktuell leer aus. Ausnahme ist

eine kleine RiLV, die vor 6Jahren mal abgeschlossen wurde.

Die Frage ist: Wie konnte er die 30.000EUR anlegen und
ohne das Geld jetzt schon aus der Hand zu geben und
sicherstellen, dass das Geld im Falles seines Todes fur G's
Altersvorsorge angelegt wird.

Spater soll die Anlage unter Nutzung der Freibetrage (ggfs.
schrittweise) an G. ubergehen.

® MLP

Konstruktion bei STL Weitblick:
VN: H., VPs: H. & G.
Einzahlung: 25TEUR (weitere Zuzahlungen geplant)

Bezugsrecht im Todesfall des letztversterbenden zu 50% bei
den Kindern

Regelung im Todesfall von H.:
Verstirbt H. wird die 2. Versicherte Person automatisch VN.

Verstirbt G. spater, wird der Vertrag fallig und die
aufgelaufenen Ertrage steuerfrei an die Kinder ausgezahlt.

18



Kundenfall 3

Der Single

Beispiel: Lars (50) ist Single und hat Multiple Sklerose.

Aus dem Verkauf der geerbten Firmenanteile erwartet er in
1-2 Jahren gut 1Mio. EUR. Zusatzlich gibt es ca. 150TEUR
in Wertpapieren.

Sollte Lars versterben, wird wohl seine Schwester die
Haupterbin, aber er will im Todesfall auch andere ihm
wichtige Personen bedenken und so u.a. auch die
Schenkung-/Erbschaftsfreibetrage (20TEUR pro Person)
nutzen.

® MLP

Konstruktion bei STL Weitblick
VN =VP = L.
Einzahlung: 100.000EUR (ggfs. Zuzahlungen)

Bezugsrecht im Todesfall: 5 Freunde zu je 20%

» Der Kunde kann mit einem Formular einfach, kostenfrei
und schnell seine Erbfolge verandern!

19



Kundenfall 4

Das Unternehmerpaar

Beispiel:

C (42) hat ein IT Unternehmen und seine Ehefrau M (42)
hat eine groRere Apotheke. Kinder sind nicht geplant. Die
liquiden Mittel sind in den letzten Jahren immer mehr
angewachsen und sind ca. 500TEUR. Es sollen langfristige
Rucklagen firs Alter gebildet werden. AuRerdem soll noch
das Patenkind (5) mit einem Teilbetrag bedacht werden. Die
Kunden wollen 75TEUR anlegen, weitere Zuzahlungen
sollen flexibel einzahlbar sein.

® MLP

Konstruktion bei STL Weitblick und AL Flexinvest
3 Vertrage mit je 25TEUR:

- VN=C,VP=M

- VN=M,VP=C

- VN/VP = C und M zu je 50%

Bezugsrecht im Todesfall:

Bei ersten beiden Vertragen ist der VN bezugsberechtigt
und bekommt die Todesfall-Leistung steuerfrei

Beim 3. Vertrag ist das Patenkind bezugsberechtigt im
Todesfall des letztversterbenden

20



Kundenfall 5

Die ,steuerfreie‘ Altersvorsorge fiir die Kinder

Beispiel:

R (53) ist erfolgreich und neben dem eigenen Vermogen ist in
den nachsten Jahren noch eine grofRere Erbschaft zu erwarten.
Er hat 2 Kinder (12 und 15). Er mochte fur die Kinder je 50TEUR

anlegen. Diese sollen aktienorientierte Anlagen bekommen, da R.

langfristig von den Vorteilen des Aktienmarktes Uberzeugt ist.

Das Geld soll jetzt schon Ubertragen werden, aber er mochte
noch ein Mitspracherecht behalten.

® MLP

Konstruktion bei STL Weitblick
2 Vertrage mit je 50TEUR:

- VN1 =R (1%), VN2 = Kind1 (99%), VP = R., Bezugsrecht im
Todesfall: Kind 1

- VN1 =R (1%), VN2 = Kind2 (99%), VP = R, Bezugsrecht im
Todesfall: Kind 2

- Durch die 1% hat R. schon 99% des Geldes Ubertragen, hat
aber ,noch die Hand drauf

- Verstirbt er vor dem 100.LJ bekommen die Kinder alle
aufgelaufenen Ertrage steuerfrei

- Stufenweise Investition des Einmalbeitrags Uber 3 Jahre
verteilbar

21



® MLP

Zusammenfassung:

Keine laufende Besteuerung von Ertragen (Steuerstundung, Komplexitatsreduktion)

Besteuerung des Unterschiedsbetrags (ggfs. Halbeinkiinfteverfahren) — alle Kosten werden angerechnet!

Bezugsrechte (im Todesfall) kostenfrei, schnell und unkompliziert anderbar
» Auszahlung bei Leistungsfall schnell verfiigbar

Steuerfreie Todesfall-Leistung bzgl. der aufgelaufenen Kapitalertrage
Einfache Ubertragung durch Versicherungsnehmer-Wechsel méglich

Verteilung des VN-Anteils wahrend der Laufzeit ermdglicht schrittweise Schenkung

22



® MLP
Standard Life Weitblick FLV

Abschluss- und Abschluss- und

Vertriebskosten Vertriebskosten fiir Verwaltungskosten p.a.*
gesamt MLP

= Fondsabhingige VK: 0,5% des
4,3% 49 Fondsvermdgens 0,75 2,3
= Fixe VK: 60 Euro p.a.
= Fondsabhangige VE: 0,9% des
1,1% 0,8% Fondsvermdgens 0,15 4,1
+ Fixe VK: 60 Euro p.a.
= Fondsabhéngige VK: 0,5% des
2,3% 2% Fondsvermdgens 0,40 2,3
+ Fixe VK: 60 Euro p.a.

Courtage-
Option 1

Courtage-
Option 3

Option 2

* Die fondsabhangige Verwaltungsvergiitung entspricht der Vermittlervergiitung. Neben den laufenden Verwaltungskosten
fallen zusatzlich die Kapitalanlagekosten an, die Hohe ist vom jeweiligen Fonds abhangig.
** 0,1% auf Basis des Anteilsguthabens

23



® MLP
SL MyFolios als eine von mehreren Moglichkeiten

5.1 managed 5.1 managed 5.1 managed 5L1 managed 5L1 managed
Defensm Substanz Halance Chance Chance Plus
YTD T.9% 9.2% 10.7% 11.9% 12.6%
August 0.2% 0.2% 0.8% -1.1% -1.2%
1 Jahr 3.7% 3.0% Z2.1% 1.3% 0.2%
3 Jahre (p.a.} 1.3% 1.9% 2 4% 3.0% 3.5%
o Jahre (p.a.} 21% 3.0% 3. 4%
Seit Aufage p. a. 3.6% 1.6% 5.1% 5.9% 1.4%
Passivfocussed Passivfocussed Passivfocussed Passivfocussed Passiviocussed
Defensi Substanz Balance Chance Chance Plus
YTD T.9% 10.1% 11.7% 13.0% 14.1%
August 0.1% 0.3% -1.4% -2, 2% -2.5%
1 Jahr 4 0% 4.1% 3.1% 2.3% 1.4%
3 Jahre (p.a.} 1.8% 3.2% 4 1% 3.0% 6. 1%
3 Jahre (p.a.}
Seit Aufage p. a. 2.2% 3.0% 3. 1% 3.2% 3.5%
Multi-Manager Multi Manager Multi Manager Multi- Manager Multi-Manager
Defensm Fund Substanz Halance Chance Chance Plus
YTD 5.6% T.0% T.7% 8.6% 9. 1%
August 0.1% .5% -1.7% -2, 4% -2.9%
1 Jahr 1.8% 0.9% 0.5% -1.7% -2.59%
3 Jahre (p.a.)
24
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® MLP
Der Kundenbonus geht sicher an den Kunden

Die Zuweisung des Kundenbonus erfolgt monatlich mittels der Zuweisung von
zusdtzlichen Units auf den jeweiligen Kundenvertrag.

Fondsklasse | Fonds + Managementgebiihr p. a.* m

SL MyFolio SLI managed ChancePlus (Gebthr 1,95 % p.a.)
SL MyFolio SLI managed Chance (Geblihr 1,85 % p.a.)
5L MyFolio Passiv focussed ChancePlus {Gebuhr 1,65 % p.a.) 0.87 % p. a.
5L MyFolio Passiv focussed Chance (Gebilhr 1,60 % p.a.) (0.0725 % p. m.)
5L Global Absolute Return Strategies (Gebillhr 1,85 % p.a.)
SL Enhanced Diversification Multi-Asset Fund (Geblhr 1,65 % p.a.)
SL MyFolio SLI managed Balance (Gebihr 1,60 % p.a.)
SL MyFolio SLI managed Substanz (Gebilhr 1,45 % p.a.)
SL MyFolio SLI managed Defensiv (Gebilhr 1,30% p.a.)
5L MyFolio Passiv focussed Balance (Geblhr 1,40% p.a.) 0.798% p. a.
5L MyFolio Passiv focussed Substanz (Geblhr 1,25 % p.a.) (0.0665% p. m.)
SL MyFolio Passiv focussed Defensiv (Geblihr 1,15 % p.a.)
SL My Folio Multi Manager ChancePlus (Geblhr 1,59 % p.a.)
SL MyFolio Multi Manager Chance (Gebilhr 1,50 % p.a.)
SL MyFolio Multi Manager Balance (Geblhr 1,40 % p.a.)
SL MyFolio Multi Manager Substanz (Geblihr 1,30 % p.a.) 0.636 % p. a.
3 SL MyFolio Multi Manager Defensiv (Geblihr 1,20 % p.a.) (0.053% p. m.)
SL Absolute Return Global Bond Strategies Fund (Gebilthr 1,50 % p.a.)
5L Global Focus Strategies Fund (Gebihr 2,15 % p.a.) 25



Eine Idee fur die Ruhestandsplanung

Alterheute Stufe 1-2030 I1-2042 IIl-2052 IV Rente bis
[51 > 62 [75 [as B a5
Bedarf/ Ausgaben heute | 3.000 €  Benitigte Nettorente Kaufkraft heute | 2500 € | zs00 € I 2000 € | 0 € 2083
Bedarf BU-Rente I 2500 € Wird mit Inflation von I 250 % zu 4582 € 4522 € 4631 € -£
Bedarf Airbag-Rente ab IM I o €  Benbtigte K\V-Beitragsentl. Kaufkraft heute | 0 € | o € | 0 € -
Mit I 500 % Steigerungsrate ergibt sich D€ D€ o€ -£
| K\V-Beitrag heute 631€  Vorbereitete Nettorente 0€ 3.355 € 3543 € -£
Rentenlicke im 1. Rentenjahr 4592 € 1.167 € 1.088 € -€
KT Kunde Rentensicht Kaufkraft heute .
T18.358 €
\\\
541,547 € 553.785€
. \\ "
124.901 €
2043 2053 2063 >
. vorberetet D geplant . Licke ki -Betragshedart
Gesamt-Sparrate. Annahmen .
Bruttorendite Sparphase | 480 % I 530 % | 580 % 630 %
Aktuele Sparrate (brutto/netto) 439/416 € 0/0E gJ/0E -€

Heutiges Vermigen: 124.901 €

® MLP
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® MLP

Eine Idee fur die Ruhestandsplanung

Das Produkt — die Optionen

______________________________________________________________________________ >

Anlagedauer 38 Jahre

S
“

In einem Vertrag unterschiedliche
Anlagedauern abbilden und
entscheiden aus welcher Anlage die

Entnahmen erfolgen.

62 70 80 100

27



® MLP
Vertrag Beginn 01.12.2018 (Stand 31.01.2019)

Wersicherungsgesellschaft Standard Life Versicherung
“Wersicherungsbeginn 01.12.2018
Ablauf der Versicherung 30.11.2076
Mindesttodesfallleistung 0,00 EUR
Anteilswert 25 562 40 EUR
Datum Anteilswert 31.01.2019
‘erragsstatus akdtiv

Zahlweise Einmalbeitrag
Zahlbeitrag 25.000,00 EUR
Tarifbeitrag 25.000,00 EUR
Anzahl Dynamikwiderspriche in Folge 0

28



® MLP
Vertrag Beginn 01.12.2018 (Stand 30.04.2019)

Versicherungsgesellschaft Standard Life Versicherung
Versicherungsbeginn 0122018
Ablauf der Versicherung 30.11.2076
Mindesttodesfallleistung 0,00 EUR
Anteilswert 27 161,41 EUR
Datum Anteilswert 30.04.2019
Vertragsstatus aktiv

Zahlweise Einmalbeitrag
Zahlbeitrag 25.000,00 EUR
Tarifbeitrag 25.000,00 EUR
Anzahl Dynamikwiderspriche in Folge 0
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® MLP
Vertrag Beginn 01.12.2018 (Stand 31.08.2019)

Versicherungsgesellschaft Standard Life Versicherung
“ersicherungsbeginn 01.12.2018
Ablauf der Versicherung 30.11.2076
Mindesttodesfallleistung 0,00 EUR
Anteilswert 2725081 EUR
Datum Anteilswert 31.08.2019
Verragsstatus aktiv
Zahlweise Einmalbeitrag
Zahlbeitrag 25.000,00 EUR
Tarifbeitrag 25.000,00 EUR
Anzahl Dynamikwiderspriche in Folge 0
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® MLP
Vertrag Beginn 01.12.2018 (Stand 30.09.2019)

Versicherungsgesellschaft Standard Life Versicherung
Versicherungsbheginn 01122018
Ablauf der Versicherung 30.11.2076
Mindesttodesfallleistung 0,00 EUR
Anteilswert 27.68547 EUR
Datum Anteilswert 30.09.2019
\ertragsstatus aktiv

Zahhweize Einmalbeitrag
Zahlbeitrag 25.000,00 EUR
Tarifbeitrag 25.000,00 EUR
Anzahl Dynamikwiderspriche in Folge 0
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® MLP

Bewertung von Handlungsalternativen — Was ist
klug fur den Berater ?

Zahlungsstrome & Barwert

125
100 A
75 -
a0
25 -

0

-25
-50
75 4

-100 -

4_,_

—

3

3

eute

-99.26

1

2
Zeitpunkt in Jahren

103

Was ist besser ?
0,9 WSF x 2,5% = 2,25%
oder

0,41% x 10 Jahre = 4,1%
0,41% x 20 Jahre = 8,2%
0,41% x 30 Jahre = 12,3%
(ohne Berlcksichtigung der
Wertentwicklung!)
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® MLP
Oder mal anders gedacht:

Zufriedene Kunden belohnen lhre Berater mit einer
laufenden ,Rente’

Fall 1: Ein Betrag von 100.000EUR Vermogen des Beraters/GLs bringt
verrentet ab 65 ca. 300EUR Monatsrente

Fall 2: Ein Kundenvermogen von 900.000EUR Vermogen bringt 307,5EUR ,Monatsrente’

Bei der Rentenversicherung (Fall 1) ist das Geld bei Wahl der Verrentung weg.
Das Kundenvermogen (Fall 2) ist selbst nach 10 oder 20Jahren zum grof3en Teil noch da....

Zum Thema Recruiting:
Es ist wesentlich einfacher einen Nachfolger zu finden, der laufende Ertrage erhalt.
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® MLP

Es gibt nichts Gutes, auBer man tut es!

ONE DOES NOT SIMPLY BREXIT §

! -' *

ES Hll YES; NO, NO,
ES, NO'MAYBE LATER..
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